
 

Bitte senden Sie uns Ihre Anmeldung   Anmeldung zum RKW-Expert-Seminar 03-0121 

per Fax  0351 8322-422    Sichere Verhandlungsführung im Einkauf 

über Internet  www.rkw-sachsen.de   am 10.09.2010 in Suhl 
als E-Mail wbildung@rkw-sachsen.de     

  

Vor- und Zuname  ..........................................................  Funktion ......................................................................              

 

Firma/Anschrift  ................................................................................................................................................... 

 

  ................................................................................................................................................... 

  

Telefon/Fax  ..........................................................  Beschäftigte ........... 

   

E-Mail .......................................................................... Datum/Unterschrift  ............................................................. 

 

Sichere Verhandlungsführung im Einkauf  

 
  
für   Mitarbeiter und Nachwuchskräfte des Einkaufs, Techniker mit 

Einkaufsaufgaben  

Termin  10.09.2010  

von 9.00 bis 17.00 Uhr mit Mittagspause  
 
 
Ort   Hotel Thüringen 

Platz der deutschen Einheit 2 
98527 Suhl  

 
    
Referent Hans-Hermann Krieger 

Zum Thema  
Sowohl im produzierenden Gewerbe als auch im Handel ist der Einkauf die Abteilung, die zu 
einem erheblichen Teil die Verantwortung für die Marktfähigkeit der hergestellten bzw. 
vertriebenen Produkte trägt. Die mit dieser wichtigen Aufgabe betrauten Mitarbeiter sollten 
Einkaufsverhandlungen, also Entscheidungen über Qualität, Preis und termingerechte Lieferung, 
professionell führen können. 

� Wir haben Interesse an einer In-House-Schulung 
� Wir sind am Thema interessiert, aber der Termin passt nicht, bitte rufen Sie uns an. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
RKW Expert 
RKW Sachsen GmbH  
Dienstleistung und Beratung 
Freiberger Straße 35 
01067 Dresden 

Anmeldungen 
Sichern Sie sich Ihren Platz und faxen Sie uns Ihre Anmeldung. 
Sie erhalten rechtzeitig Ihre Teilnehmerkarte und eine 
Wegbeschreibung. Die Rechnung schicken wir Ihnen nach der 
Veranstaltung, bei mehrtägigen Veranstaltungen nach dem 1. Tag.    
Kostenfreie Stornierungen sind bis 5 Werktage vor 
Veranstaltungsbeginn möglich. Die Veranstaltung muss ausfallen? 
Wir benachrichtigen Sie so früh wie möglich. Zahlen müssen Sie 
selbstverständlich nichts. Es gelten die Allgemeinen 
Geschäftsbedingungen der RKW Sachsen GmbH. 
Übernachtungshinweise erhalten Sie mit der Wegbeschreibung, 
notwendige Buchungen nehmen Sie bitte selbst vor. 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

Ihr Nutzen 

Sie lernen, motivierende Grundverhaltensweisen zu erkennen und zu nutzen und können 
Gleichwertigkeit zum Gesprächspartner der Verkaufsseite herstellen. 

Methodik 

Vortrag, Fallbeispiele, Diskussion, Übungen 

Inhalte  

� Sachliche Verhandlungsvorbereitung 
Selbsttest          
Stimmt das Vorfeld der Bedarfsermittlung? 
Was sagt der Markt? 
Wie stehen wir zum Lieferanten? 
Checklistentechniken für Routine- und Großverträge 

� Psychologische Vorbereitung und Durchführung 
Die Strategien der Partnerseite 
Die wirksamen Einkaufsstrategien 
Das ideale Persönlichkeitsprofil des/r Einkäufers/in (Selbsttest) 
Kommunikation; Was ist das eigentlich? 

Teilnehmergebühr 

einschließlich Arbeitsunterlagen, Imbiss und Pausenversorgung  280,00 € zzgl. ges. MwSt. 
 

Fragen zum Seminar 03-0121 beantworten Ihnen  
 
Christine Brodauf 0351 8322-338 und 
Claudia Gräf  0361 551430 

 


